
J’son & PartnersJ’son & Partners

19 октября 2006

Международный форум
«Инвестиции в цифру»

Широкополосный доступ и
IP-телевидение в России



Page  2J’son & Partners

О компании J’son & Partners

Ведущая консалтинговая компания, исследующая мировые рынки и
специализирующаяся на рынках России, СНГ, Средней Азии и
других региональных рынках:

Передовые исследования – мы исследуем более 25 
передовых технологий [Wi-max, FWA, 4G, MVNO, VAS-Wireless 
Content, Digital Media, Спутниковая связь, Контент и т.д.]

Мы объединяем рыночные исследования с анализом
“out-of-the-box”, чтобы максимально эффективно помочь
каждому клиенту

Управленческий консалтинг с составлением стратегии, 
бизнес-планированием, корпоративными финансами и
корпоративной реструктуризацией

> 100 100 постоянныхпостоянных клиентов из > 15 стран [инвесторы, 
операторы, вендоры и сервис-провайдеры]
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Российский рынок домашнего ШПД

Проникновение ШПД является ключевым фактором, 
определяющим темпы роста IPTV в России.

КоличествоКоличество домашнихдомашних широкополосныхширокополосных
подключенийподключений попо РоссииРоссии

ТемпыТемпы ростароста домашнегодомашнего ШПДШПД
попо РоссииРоссии
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Домашние ШП в России

Домашние широкополосные подключения наиболее активно
растут в регионах; в Москве рост замедлился благодаря высокому
проникновению.

Source: J’son & Partners

Домашние широкополосные подключения, 2006
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Москва и Область СПб и Область Регионы
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Домашние подключения

Доля ADSL-подключений быстро растет благодаря активному
маркетингу со стороны МРК. Однако J&P предполагает, что в

дальнейшем структура рынка стабилизируется, и Ethernet сохранит
незначительное преимущество по количеству абонентов

ИюньИюнь 2005 ИюньИюнь 20062006

Распределение домашних подключений по технологиям:
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Домашние подключения

Развитие новых услуг, включая IPTV, будет вестись с большим
успехом крупными ADSL-провайдерами (дешевле из-за масштаба)

ADSL

В основном, крупные провайдеры (50 тыс. абонентов и более)

Ethernet

Фрагментированный рынок
Много сетей с несколькими тысячами абонентов
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Обзор IPTV

TV через Internet Protocol: Широкополосное
приложение

Следующий шаг в эпоху конвергенции
телекоммуникаций

Интерактивное ТВ повышенной функциональности

Революционно в том, что даёт потребителю
возможность выбирать и создавать контент
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Рост абонентской базы IPTV

БолееБолее 95% 95% -- домашниедомашние хозяйствахозяйства безбез платногоплатного ТВТВ

МенееМенее 5% 5% -- перешедшиеперешедшие изиз кабельныхкабельных илиили
спутниковыхспутниковых сетейсетей

ПоловинаПоловина новыхновых абонентовабонентов IPTVIPTV подключилиподключили услугууслугу
припри подключенииподключении ШПДШПД

ВВ МосквеМоскве IPTV IPTV чащечаще подключаютподключают кк ужеуже имеющемусяимеющемуся
ИнтернетИнтернет--подключениюподключению; ; вв регионахрегионах сразусразу берутберут пакетпакет
услугуслуг

Новые подключения:

Сейчас и в ближайшие 1-2 года IPTV – не столько конкурирующая
с кабельным и спутниковым ТВ технология, сколько

дополнительная услуга к широкополосному доступу в Интернет
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Эволюция услуг IPTV: 5 стадий

Телевидение и радио

Видео по запросу,
Виртуальный видеомагнитофон

HDTV, Музыка

Интерактивная реклама, Чат,
Выбор камеры, E-mail и Web на ТВ

ТВ + Веб-камера, Видеоконференции,
Видеочат, Пользовательский контент
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Эволюция услуг IPTV

Телевидение и радио 2005

2006

● Предложение аналогично кабельному и спутниковому ТВ:
цифровое качество без конкурентных преимуществ

● Возможно самостоятельное формирование пакета

● Один счёт за обе услуги

Доп. затраты Прибыльность проекта

$$$$$
$$$$
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Эволюция услуг IPTV

Видео по запросу 2006

2007

2008

● Значительный источник повышения доходов и ARPU
● Возможна промежуточная услуга «Виртуальный кинозал»

Доп. затраты Прибыльность проекта

$$$
$$

Виртуальный видеомагнитофон
● Популярна у пользователей
● Перемотка и отложенный просмотр
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Эволюция услуг IPTV

HDTV 2008

2009

● Повышенные требования к широкополосному каналу
● Наличие востребованного тематического контента

Доп. затраты Прибыльность проекта

$$$

Музыкальный контент

● Доступ к серверу, хранение на STB
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Эволюция услуг IPTV

Интерактивная реклама
Многоканальные трансляции
Интерактивные игры
Чат, голосования, Email, Web
Охранный мониторинг

2008

2009

2010

Доп. затраты Прибыльность проекта

$$
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Эволюция услуг IPTV

2010

2011

2012

Доп. затраты Прибыльность проекта

$

Веб-камера + ТВ
Видеочат
Видеоконференции
Пользовательский контент
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Динамика Роста IPTV Абонентов

Накопление критической массы абонентов для внедрения новых
услуг будет продолжаться в 2007-2008 гг.  В дальнейшем IPTV как

услуга будет «продавать себя» сама благодаря своим
конкурентным преимуществам.
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Стратегия

КлючевыеКлючевые шагишаги длядля успешногоуспешного внедрениявнедрения IPTV IPTV нана
конкурентномконкурентном рынкерынке::

ОбъяснениеОбъяснение потребителямпотребителям преимуществпреимуществ IPTVIPTV

ВнедрениеВнедрение интерактивныхинтерактивных услугуслуг

ПакетныеПакетные предложенияпредложения

ПерсонализированныйПерсонализированный контентконтент

ПодборПодбор правильнойправильной ценовойценовой политикиполитики

НаборНабор критическойкритической массымассы длядля ««вирусноговирусного»» продвиженияпродвижения новыхновых
услугуслуг

ЗащитаЗащита контентаконтента
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Спасибо!

Главный офис в Москве; филиалы в Алматы, Центральной и
Восточной Азии; партнёры по всему миру.

Подробнее о J’son & Partners: http://www.json.ru

Contact:

Karl Johannesson

Управляющий партнёр

+7 (495) 625-7245

KJohannesson@json.ru


